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,FOREVER IST FUR MICH
NICHT ARBEIT,

SONDERN LEIDENSCHAFT,
MEINE FIRMA IST MEINE
LEIDENSCHAFT.

RICCALDO WENGER,
SOARING MANAGER AUS DER SCHWEIZ

RICCALDO WENGER IST DAS, WAS MAN EINEN MACHER NENNT. NACH E

DEM WIRTSCHAFTSSTUDIUM HEUERTE ER KURZ
FUR ANDERE ZU ARBEITEN - ALSO ZEIT GEGEN GELD EINZUTAUSCH

RICCALDO GRUNDETE SEINE ERSTE El
DIE ERSTEN COMPUTER AUS TAIWAN IN

UNTERN.EHMERKARRIERE, INSGESAMT
ER SEIT UBER 30 JAHREN GLUCKLICH VERHEIRATET IST UN

UND GENIESST HEUTE ZUSAMMEN MIT IHREM RICCALDO
REISEN, EBEN ZEIT FUR DIE WIRKLICH SCHONEN DINGE.

FOREVER: Du hast iiber 25 Jahre lang traditionell als
Unternehmer in der IT-Branche gearbeitet. Was hat Dich dazu
bewogen, Dirin der Network-Branche eine neue Karriere
aufzubauen?

Riccaldo: Firdiewichtigen Dingeim Leben — wie meine
Familie, Hobbys und Freunde — hatte ich einfach keine Zeit
mehr. Ich arbeitete 15 bis 16 Stunden am Tag, hatte 120
Angestellte, die.am Ende des Monats auf ihren Lohn gewartet
haben. Kurzum: Ich war einfach offen fir Neues.

MEIN
LIEBLINGS-
PRODUKT:

EOREVER: Wiebist Du auf FOREVER gestoBen?

- i1

,Der FOREVER Marketingplan ist
das Produkt, das mich am meisten
fasziniert. Ich bin davon Uberzeugt,
dass wir den ausgeklugeltsten,
besten und fairsten Marketingplan
auf der ganzen Welt haben!”

Riccaldo: Nachdem mir bewusst geworden war, dass
ich mit 46 Jahren trotz meiner Selbstoestimmtheit als Unter-
nehmer immer fremdbestimmt war, hat mich damals mein
Wert auf dem Arbeitsmarkt interessiert |ch verdiente zwar
eigenes, gutes Geld, die Problematik war aber: Ich hatte keine
Jeit. Meine Kinder wurden immer grBer, wir konnten nicht
gemeinsamin den Urlaub fahren oder abends zusammen
Kochen. Das alles veranlasste mich dazy, mich umzuschauen —
ich stieB auf ein Inserat von Matthias Kuhn und Monica Zanetti
Im ersten Gesprach fragte Matthias mich, obich an einem
passiven Einkommen interessiertware. Er schickte mir éine (D
iiber hervorragende Finkommensmaglichkeiten — das horte
ich mir sehr genau an. So lerte ich, was Network-Marketing
eigentlich bedeutet — und begann, mich fir das Thema emst-
haft zu interessieren. ch nahm die Finladung von Matthias an.
Fr zeiqte mir die Produkte.Ich erklirte ihm allerdings, dass
Tpfchen und Tiblein nicht meine Welt, die Produkte fir mich
absolutirelevant seien, denn ich briuchte Software und den
Flektronikbereich. Daraufhin zeigt er mir den Marketingplan —
und dieser hat mich vom ersten Momentan fasziniert

FOREVER: Der Marketingplan hat Dich also gepackt — wie
bist Du weiter vorgegangen’

Riccaldo: AlsErsteshabeich mich generell iber die
Network-Branche informiert, rund 30 Network-Marketing-
Firmen berpriift — und dann die Branche aus einem neuen
Blickwinkel betrachtet. ch erkannte, dass es ein tolles Dingist,
mit exzellenten Moglichkeiten, sich selbst etwas aufzubauen,
ohne frerndbestimmt zu sein — weder von Kunden, noch von
Lieferanten oder von Banken, Mieten und Betriebskosten. Die
ginzige Frage war: Warum macht das eigentlich nicht jeder?

INER KAUFMANNIS
BEI EINER VERSICHERUNG AN, ERKANNTE ABER SCHNELL, DA
EN. DER COMPUTERFAN SCHRIEB EIN EIGENES VERSICHERUNGS-

DAS PROGRAMM VERKAUFTE SICH GUT.

BERATUNGSPROGRAMM, UM MEHR ZEIT ZU HABEN. DAS WOLLTEN VIELE AN
GENE FIRMA, MIT 26 JAHREN FOLGTE BEREITS EINE AKTIENGESELLSCH

DIE SCHWEIZ, WAR ZUR RICHTIGEN ZE
ENTSTANDEN IN UBER 20 JAHREN EIN GUTES
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FOREVER: Schanes Frgebnis — hast Du eine Antwort auf
die Frage gefunden?

Riccaldo: Ja,ich habe festgestellt, dass dasThema damals
in der Schweiz doch sehr amateurhaft angegangen wurde, es
war keine Professionalitit dahinter. Die meisten reichten ein
paar Probchen weiter, um sich nebenbei einen Kleinen Ne-
benverdienst von rund 500.- CHF aufzubauen — das war aber
nichtt mein Ding. Ich habe dann zu Matthias Kuhn und Monica
Zanetti gesagt: lch werde Network-Marketing machen, aber
nur professionell aufgestell Ich michte die Leute, die zu mir
kommen, auch richtiq schulen, ausbilden und zum Erfolg
begleiten. Ich schlug ein gemeinsames, effizient arbeitendes
Kompetenzzentrum vor. S0 wurden wir Partner und die eagle
group wurde geboren.

FOREVER: Fir Dich war das eine rictige Challenge, oder?

Riccaldo: Dasistwahr: ch habe alle Firmen verkauft,
liquidiert oder stillgelegt und nur noch meine Firma mit
FOREVER aufgebaut. Das st fir mich auch der entscheidende
Punkt: Wenn man finanzielle Unabhangigkeiterreichen wil,
dann muss man das Geschift mit 100 Prozent machen. Man
muss Vollgas geben, schnell und konzentriert arbeiten — wiein
jedemn anderen Unternehmen auch.

Der Fokus darfimrmer nur auf EINEM Klaren Ziel liegen. Sonst
hat man 2u viel Konzentrationsverlust.

FOREVER: Hatsich der Erflg sofort eingestellt?

Riccaldos: Daskann mansosagen: h habe im Oktober
2005 angefangen und investert, im ersten Monat hatte ich
meine Investition heraus und im zweiten Monat bereits 2.000
CHE Gewinn erwirtschaftet. Mein Ziel war von Anfang an,
nach einem halben Jahr rund 7.000 CHF mit FOREVERzu

verdienen.

FOREVER: WiesiehstDu FOREVER als Unternehmen?

Riccaldo: FOREVER st eine tolle Firma, die mir die Mog-

lichkeit gegeben hat, mit wunderbaren Produkten meine neue

Firma zu griinden, sodass ich mir ein passives Einkommen
aufbauen konnte. Man kann es auch so formulieren, dass
FOREVER ein neutraler Hersteller von ginzigartigen Produkten

CHEN AUSBILDUNG MIT BERUFSBEGLEITEN-

SS ES KEINEN SINN MACHT,

AFT. MAN IMPORTIERTE

IT AM RICHTIGEN ORT. WAS FOLGTE, WAR EINE TYPISCHE
DUTZEND FIRMEN. SEINE FRAU BRIGITTE, MIT DER
D ZWEI INZWISCHEN ERWACHSENE KINDER HAT, UNTERSTUTZTE IHN IMMER -
DIE VORZUGE DES FOREVER LEBENS: MEHR PRIVATLEBEN, GEMEINSAME

ist. Mein Geschaft aber, der Diamond-Lifestyle und die eagle
group als Kompetenzzentrum, das sind meine Firmen, die
mussich selbstin die Gewinnzone fihren.

FOREVER: WiefindestDu interessierte Teampartner?
Riccaldo: Diefindeichnicht, die finden mich. Warme
oder kalte Kontakte, eqal wer, jeder hat das Bedilrfris, finanzi-
ell unabhangig zu werden. Network-Franchise — so nenne
ich das — ist éine einzigartige Mogichkett sich mit wenig
Investition und wenig Risiko, ein eigenes Geschaft aufzu-
bauen. Die Menschen, die zu mir kommen, wollen alle Geld
verdienen. Das Marktpotential ist enorm. Deswegen istmein
Lieblingsprodukt auch definitiv der Marketingplan. Ich liebe
awar die Produkte und nutze tber denTag verteilt 18 FOREVER
Produkte, aber das Geschift mache ch {iber den Marketing-
plan, im letzten Monat sogar mit 40 Prozent Zuwachs.

FOREVER: WasistdergroBe Unterschied Deines Lebens
mit FOREVER — im Gegensatz zum vorigen Unternehmer-
dasein?

Riccaldo: Dasistganzeinfach:Ich habe Zeit! Zum Beispiel
biniich ein Freund und Liebhaber des natiirlichen Erwachens —
wir arbeiten schlielich in der Gesuncheitsbranche, da kann
s doch nicht sein, dass mich morgens in Wecker aus dem
SchlafreiRt! Also stehe ich rgendwann auf —und gehe den
Tag gemiltlich an. Heute Morgen habe ich beispielsweise mit
meinem Sohn, der iibrigens auch mit FOREVER arbeitet, als
Frstes unseren gemeinsamen Angelurlaub geplant. Ich kdnnte
awar auch frihmorgens arbeiten, dann ware ich noch erfolg-
reicher und schon langst Diamond Sapphire Manager — aber
das interessiert mich nicht o se, mich interessiert vor allem
Lebensqualitat und Lifestyle. Der Arbeit it FOREVER gehe
ich mit absolutem Vergniigen nach, ich kann entscheiden,
wann ich was und wo und mit wem mache. FOREVER ist
fiir mich nicht Avbeit, sonderm Leidenschaft, meine Firmaist
meine Leidenschaft. Ansonsten habe ich schlichtund einfach
Jeit i meine Hobbys wie Kochen und gutes Essen, Weine,
Fliegenfischen und Reisen. Das st pure Lust. Dafir habe ich die
Jetzten paar Jahre auch hart gearbeitet. Dies ohne Fixkosten,
ohne Angestellie ohne Fremdbestimmung. Das nenneich
Freiheit. I
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